SOLARSTROM

Die Stimme Afrikas

Die evangelische Akademie Loccum lud in Kooperation

mit Eurosolar zahlreiche Experten fiir regenerative Energien
aus Afrika ein, um ihre Meinung iiber eine sinnvolle
Solarwirtschaft fiir den schwarzen Kontinent zu horen. Das
Fazit: Die Photovoltaik wird iiberbewertet, die Solarthermie
wird unterschatzt.

ach Religion, Literatur und Zivilgesellschaft
war nun auch die Solarenergie Thema der
regelmaBig in der evangelischen Akade-
mie Loccum stattfindenden Afrikatagun-
gen. Unter dem Titel »Globale Solarwirtschaft — ei-
ne Chance fiir Afrika?« lud die Akademie in Koope-
ration mit Eurosolar zu der dreitatigen Veranstal-
tung vom 26. bis. 28. Mai. Das Besondere der
Loccum-Konferenz:Hier kamen hochkaréatige, extra
fur die Tagung eingeflogene afrikanische Experten
zu Wort - bei weitem nicht selbstverstandlich fur Ta-
gungen Uber Afrika —, die erfrischend kritische Stel-
lungnahmen zum Thema abgaben. Weiterer grof3er
Vorteil: Die Akademie kann auf gute Infrastruktur
mit Simultantibersetzung in Deutsch und Englisch
zurlickgreifen, so dass die Referenten tGber die
Sprachbarrieren hinweg ohne Verzoge-
rung vortragen und diskutieren konn-
ten. Unter den rund 100 Zuhorern
waren vor allem NGO-Vertreter so-
wie Unternehmer und Consultants
aus Nord und Stid - also Publikum
aus dem entwicklungspolitischen
Umfeld. Vertreter von deutschen
Fachfirmen fir regenerative Ener-
gien suchte man unter den Teilneh-
mern vergeblich.Dabei wurden
sie direkt von den Referenten
angesprochen.

Harry Lehmann, Vize-Pra-
sident von Eurosolar, will
Pate stehen fiir Afrisolar,
ein NGO-Netzwerk fiir re-

generative Energien in
Afrika.
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Wissenschaftler und pro-
fessioneller Lobbyist fiir
erneuerbare Energien in

Afrika: Stephan Karekezi,

Direktor des African
Energy Policy Research
Network (AFRE-
PREN) in Nairobi

Zentrallager fiir Solartechnik vor Ort

»Mein grof3tes Problem ist, die Komponenten fiir
PV-Anlagen in Deutschland zu bestellen, klagt
der Unternehmer Souleymane Sow aus Burkina
Faso.»Mir ist es schon passiert, dass ich fiir 5 € pro
Minute mit einem deutschen Solartechnikanbie-
ter telefoniert habe, um die Bestellung klar zu ma-
chen,und danach nie mehr was gehért habe.« Sow
hat in Deutschland Elektrotechnik studiert, bevor
er in Ouagadougou, der Hauptstadt von Burkina
Faso, im Herbst 2000 das Unternehmen Microsow
griindete, mit dem er Dienstleistungen im Bereich
Informatik und Solarenergie anbietet. Die anderen
Referenten bestéatigten seine Erfahrungen. Anfragen
aus Afrika per E-Mail werden von deutschen Modul-
anbietern meist gar nicht beantwortet. Die Griinde
sind klar: geringe Umsétze, hohes Risiko bei Ge-
schaften mit den Landern der Subsahara. Ein Aus-
weg aus diesem Dilemma ware laut Sow die Einrich-
tung eines gemeinniitzig organisierten Zentralla-
gers fur Solartechnik vor Ort, wo die regionalen
Fachfirmen zu festen Preisen ihr Material einkaufen
kdnnen.Zusammen mit dem Neurieder Verein Son-
nenenergie fur Westafrika (Sewa) will Sow dieses
Vorhaben in Angriff nehmen und hofft auf die Ko-
operationsbereitschaft der deutschen Solartechnik-
anbieter.

In die gleiche Richtung geht die Projektidee Son-
nenkollekte Il des Togoers Foli Koué Kankoue-Aho.
Der togoische Unternehmer will ein Aus- und Wei-
terbildungszentrum fiir Solartechnik fur Techniker

und Technikerinnen aus Westafrika in seiner Hei-

mat aufbauen,um die Expertise fiir rege-

nerative Energien vor Ort zu starken.
Zu den berufsbegleitend ange-
botenen Ausbildungsmodulen ge-
horen technische Planungs-
werkzeuge, Qualitatssicherung,
Wirtschaftlichkeitsanalysen und
Projektevaluation.Nach drei Jah-
ren soll sich das Zentrum selber
tragen. Fur die An-
fangsfinan-




Exportinitiative geht ins zweite Jahr

Der Startschuss der Exportinitiative Erneuerbare Energien
fiel bereits im vergangenen Sommer.Im Juni 2002 beauf-
tragte der Bundestag die Deutsche Energieagentur (dena)
in Berlin mit der Projektleitung. Seit Marz diesen Jahres
steht nun auch das Budget fiir die Exportforderung fur rege-
nerative Energien fest: 28 Mill. € - verwaltet vom Bundes-
ministerium fur Wirtschaft und Arbeit (BMWA). Damit wer-
den die Ublichen Exportforderinstrumente finanziert.
Firmen erhalten finanzielle Zuschusse fir Messeauftritte im
Ausland und kénnen sich Gber einen Fonds Projektstudien
finanzieren lassen. AuBerdem sind Workshops und Unter-
nehmerreisen in Kooperation mit AuBenhandelskammern
geplant.Nur Kreditférderung wird nicht aus dem neuen Ex-
portférdertopf bezahlt.

Allerdings driickt den Fachfirmen genau hier der Schuh.
Bei Branchenbefragungen duf8erten sie explizit den Wunsch
nach mehr Informationen zu diesem Thema. Deshalb plant
nun die dena in Kooperation mit der Kreditanstalt fiir Wie-
deraufbau (KfW), ein Finanzierungshandbuch zu erstellen,
das einen Uberblick tiber die Instrumente zur finanziellen
Unterstlitzung und Absicherung von Auslandsprojekten
gibt. Angedacht ist auch, bei der KfW eine Finanzierungsbe-
ratung fir Fachfirmen aus dem Bereich Windenergie, So-
larthermie, Photovoltaik, Biomasse und Geothermie einzu-
richten.

Die dena hat im Bereich Export personell aufgestockt.
Inzwischen arbeiten vier Leute in Berlin fur die Exportinitia-
tive Erneuerbare Energien. Erster Schwerpunkt ihrer Arbeit
ist der Aufbau des Internetportals www.exportinitiative.de
mit Wissenswertem zum Export Erneuerbarer-Energie-Tech-
nologien in alle Welt. Dort sind fir registrierte Mitglieder
u.a.die Ergebnisse von Marktstudien tiber ausgewahlte
Lander abzurufen. Fur den afrikanischen Kontinent existie-
ren bereits fiir die Lander Marokko und Tunesien genauere
Marktdaten; eine Studie Gber Stidafrika ist in Planung. %

Informationen:

Deutsche Energie-Agentur GmbH (dena), Chausseestr. 128 a, 10115 Berlin,
Tel.030/72616560, Fax 030/726 1656 99,

E-Mail: exportinfo@deutsche-energie-agentur.de, www.exportinitiative.de

Tagungssprachen
Englisch und
Deutsch: Zur gu-
ten Ausstattung
der evangelischen
Akademie Loccum
gehoren Simul-
tanuibersetzer
und eine Kopfho-
reranlage.
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Solarkocherpréasentation
in der Pause: Das Fliigel-
modell Papillo (rechts) ist
nach einem lokalen Anfor-
derungskatalog in Burkina
Faso gebaut worden. Die
Nutzer wollten ein zusam-
menklappbares Modell,
bei dem der Koch von hin-
ten an den Topf kommt
und damit nicht geblendet
wird. Leistungsspezifikati-
on: 6 L Wasser in 40 min
zum Kochen bringen.

Kritische Worte zur Koope-
ration mit deutschen
PV-Anbietern fand Solar-
unternehmer Souleymane
Sow aus Burkina Faso.Im
Vordergrund Belynda
Hoffmann, Mitarbeiterin
der Nicht-Regierungsor-
ganisation One World Sus-
tainable Investments in
Stidafrika.
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zierung hofft der Initiator auf die finanzielle und
organisatorische Unterstlitzung von Solarfirmen
und Geldgebern aus Deutschland.

»50 W, pro Familie ist keine
Entwicklung«

Bisher taucht Afrika meist nur in FuBnoten auf,
wenn es um internationale Wirtschaftsfragen geht.
Auch bei der Nutzung regenerativer Energien spielt
der Kontinent bisher noch keine wesentliche Rolle
- lasst man die exzessive Biomassenutzung auf
Kosten der Waldbestande und die GroBwasser-
kraft auBen vor. Dabei wird dem schwarzen Konti-
nent ein grof3es Potenzial zugeschrieben. Die Ar-
gumentation istimmer die gleiche: Zwei Drittel der
afrikanischen Bevélkerung leben bisher ohne Elek-
trizitat, gleichzeitig besitzen viele afrikanische Lén-
der ein riesiges Solareinstrahlungspotenzial. Ein
Massenmarkt fiir Solarstromtechnologie der Mar-
ke Solar-Home-Systeme (SHS) - so lautet in der Re-
gel die Schlussfolgerung der westlichen Indust-
rielander. Doch das greift zu kurz, kritisierte Prof.
Abdelaziz Bennouna aus Marokko.»Trotz einer Mil-
lion Solar-Home-Systeme bleibt Marokko unterent-
wickelts, so die These des Leiters der Abteilung
Technologie und Entwicklung der Regenerativen
Energien am Nationalen Forschungszentrum
CNRST. 50 W,, pro Familie bedeute nicht mehr als
10 W, pro Person und dies entsprache nur 2 W Netz-
leistung pro Kopf - also »kein Beitrag fiir die Ent-
wicklung«. Zum Vergleich: Derzeit sind 4,5 GW elek-
trische Leistung in Marokko fiir die 30 Mill. Land-
leute installiert. Das bedeutet 150 W, pro Person
und unter Ausschluss der netzlosen Gebiete sogar
durchschnittlich 300 W, pro Kopf. Auch als ersten
Schritt der Elektrifizierung sind SHS-Programme
laut Bennouna gefahrlich, weil éffentliche Einrich-
tungen wie Schule und Krankenstationen auf3en
vor bleiben. AuBerdem bringen sie keine Techno-
logieentwicklung im Land, da alle Komponenten
importiert werden.

»Die Halfte der Solarpumpen
funktioniert nicht«

Dieses Pladoyer fiir ein Recht auf Entwicklung gegen
die reinen Marktinteressen der européaischen Unter-
nehmen verhallte nicht unkommentiert im Raum.Ei-
nige afrikanische Referenten bezogen sich im Laufe
der Tagung darauf. Auch ihr Tenor: Die Geldgeber
legen viel zu viel Wert auf Photovoltaik, obwohl es am
Weitesten von der Wirtschaftlichkeit entfernt ist.
»Die Kosten eines SHS ubersteigen in einigen Lan-
dern das Doppelte des Bruttosozialproduktes. Ent-
sprechend muissten Menschen in Europa 50.000 bis
60.000 € fiir ihre Stromversorgung ausgebeng, rech-
nete Stephan Karekezi vor, Direktor des African Ener-
gy Policy Research Network (AFREPREN) in Nairobi.

Ibrahim Togola aus Mali stie ins gleiche Horn.
Der Mitarbeiter des Mali Folkecenters — 1990 vom
danischen Folkecenter initiiert und Jahre lang un-
terstitzt - zieht eine kritische Bilanz tiber die in Ma-
liinstallierten PV-Projekte.Von den rund 600 Solar-
Wasserpumpen funktionierte nach einer Studie des
Mali Folkecenters nicht mal die Halfte — und das im
Solartechnik-Vorzeigeland Westafrikas. Das Budget
der Programme sei so knapp bemessen, dass die
Nutzer bzw. technisch Verantwortlichen der Syste-
me nicht richtig eingefiihrt wiirden.Wenn man Dorf-
bewohner allerdings fiir Trainings tiber einige Wo-
chen bis Monate in die Stadte holt, dann ist die
Wahrscheinlichkeit groB, dass sie nicht mehr in ihr
Dorf zuriickkehren wollen, so die Erfahrung Togolas.

»Solartrockner amortisiert sich
in vier Jahrenc

Viel zu wenig Beachtung finden laut Karekezi in
Afrika solarthermische Anwendungen —zum Beispiel
Kollektoranlagen. Sie seien vor allem zur Deckung
der Warmwasserbedarfsspitzen in Hotels wirtschaft-
lich zu betreiben. Aber auch bei der Wasseraufbe-
reitung kénnen Solarthermie-Systeme eine wichtige
Rolle spielen,denn erhitzt man Oberflaichenwasser



auf 80 bis 90 °C, dann seien laut Karekezi bereits
90 % der gesundheitsgefahrdenden Bakterien und
Viren abgetdtet. AuBerdem:Die Kollektoren kénnen
von kleinen und mittleren Gewerbebetrieben voll-
standig im Land produziert und von Handwerksfir-
men vor Ort gewartet werden.Karekezi erhofft sich
bei dieser Technologie einen ebenso nachhaltigen
Erfolg wie bei der Einfithrung der energiesparenden
Holzherde in seiner Heimat Kenia. Dort stie3 ein
Dreijahresprojekt die Griindung von zahlreichen
Holzkocher-Produzenten an, so dass heute 47 % der
Haushalte einen solchen energiesparenden Holz-
herd benutzen.

Ein weiteres Beispiel fiir unterschatzte solarther-
mische Anwendungen brachte Sow:In seinem Hei-
matland Burkina Faso verderben gro3e Mengen der
Bohnen-,Mango- und Tomatenernte.Solartrockner
kénnten Abhilfe schaffen. Die kontrolliert gedérrten
Lebensmittel erschlieBen lukrative neue Markte, so
dass sich Solartrockner innerhalb von vier Jahren
amortisieren.

»Think big, start small and scale fast«

Bei den vielen positiven Beispielen zu Solartrock-
nern, Kollektoren und energiesparenden Herden
schien die Frage aus dem Publikum berechtigt, ob
nun wieder an das entwicklungspolitische Motto
aus dem siebziger Jahren »Small is beautiful«ange-
kniipft werden soll. Dies wurde einhellig negiert.
Vielmehr schienen sich die versammelten Solarex-
perten hinter dem Motto der stidafrikanischen Kol-
legin Belynda Hoffmann versammeln zu kdnnen:
»Think big, start small and scale fast« (libersetzt
heiBt das:denke in groRen Zusammenhangen, star-
te klein und skaliere schnell hoch). »Think big« er-
innert daran, weg von Demonstrationsprojekten zu
blicken und dafiir die Markteinfihrung, also den
Massenmarkt einer Technologie, ins Gesichtsfeld zu
riicken, wie es von den afrikanischen Referenten in
Loccum einhellig gefordert wurde.

Zur lllustration des zweiten Teils »start small and
scale fast« erzahlte Karekezi (AFREPREN) von den Er-
folgen der Kraft-Warme-Kopplungs-Technologie in
Mauritius, die mit den Abféllen bei der Zuckerrohr-
ernte betrieben wird. Dort waren zunachst Anlagen
mit 1 bis 2 MW, gebaut worden, bis man die Techno-
logie im Griff hatte. Heute hat das gréBte Biomasse-
Kraftwerk eine elektrische Leistung von 17 MW.

»Sprung in die solare Energie-
wirtschaft«

»Afrika braucht starke Visionen und dazu gehéren
auch klare Zielvorgaben, wo der Anteil der regene-
rativen Energien im Jahr 2010 in Afrika sein soll«, for-
mulierte Karekezi ein Ziel. Dies kénnte auch gleich
die erste Aufgabe fiir das noch zu griindende Netz-
werk Afrisolar sein, das nach dem Vorbild der euro-
paischen Lobbyvereinigung Eurosolar agieren soll.
Der selbstbewusste Auftritt der afrikanischen Exper-
ten fiir regenerative Energien in Loccum machte

Mut, dass Afrisolar eine schlagkréftige Institution
werden kann, mit tiberzeugenden Lobbyisten und
Solarunternehmern, die gute Argumente fiir rege-
nerative Energien haben,um ihre Politiker von der so-
laren Energiewirtschaft zu tiberzeugen.Denn nur mit
auBerst glinstigen politischen Rahmenbedingungen
schaffen die afrikanischen Lénder den direkten
Sprung in die solare Energiewirtschaft,ohne den teu-
ren und undkologischen Umweg tiber eine flachen-
deckende zentrale fossile Energieversorgung. %

Bdrbel Epp

Informationen:

African Energy Policy Research Network (AFREPREN), Nairobi, Kenia:
www.afrepren.org

Centre National de Coordination et de Planification de la Recherche
Scientifique et Technique (CNRST), Agdal-Rabat, Marokko: www.cnr.acma
Mali Folkecenter, Ouagadougou: www.malifolkecenter.org
Sonnenkollekte Il: www.karacho-online.de/sozial.html

Verein Sonnenenergie fiir Westafrika (Sewa), Neuried:
www.solar-afrika.de
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Initiatoren eines Schulungs-
zentrums fiir Solartechnik
in Togo: Michael Vogtmann,
Direktor des Solarzentrums
Solid in Fiirth, und Foli
Koué Kankoue-Aho, Ge-
schéaftsfiithrer des togoi-
schen Unternehmens ‘
CATAT (Comptoir Africain i
pour le Transfer et I’Adap- ;
tation de Technologies) ‘




